
Data i godzina
Filar

Akademii

Temat (kliknij w tytuł,
by wyświetlić więcej

informacji)
Prowadzący

Gdzie? 
Limit uczestników

06.03.2025
  (czwartek)
17:00-18:00

2 punkty

Wiedza
multidyscypli-

narna

Spotkania 2.0, czyli
jak organizować

skuteczne, prawnicze
spotkania?

Kajetan
Ostoja-
Ciemny

Webinar
1000 osób

Rejestracja od
25.02.2025*

25.03.2025
  (wtorek)

 17:00-20:00

6 punktów

AI - cz. 1

Nowoczesne
technologie

AI Act (Akt w sprawie
sztucznej inteligencji)

– aspekty prawa
unijnego i polskiego

r.pr. Tomasz
Zalewski

Webinar
1000 osób

Rejestracja od
18.03.2025*

10.04.2025
  (czwartek)
17:00-20:00

6 punktów

AI - cz. 2

Nowoczesne
technologie

Optymalizacja pracy
prawnika dzięki AI 

i przegląd narzędzi AI

Marcin
Mroczkowski

Webinar
1000 osób

Rejestracja od
03.04.2025*

15.05.2025
  (czwartek)
 17:00-20:00

6 punktów

Wiedza
multidyscypli-

narna

Ofertowanie w
kancelarii. Jak pisać

oferty, aby zwiększyć
szanse na pozyskanie

klienta?

Szymon
Kwiatkowski

Webinar
1000 osób

Rejestracja od
08.05.2025*

HARMONOGRAM WYDARZEŃ W I PÓŁROCZU 2025 ROKU
Szkolenia online



05.06.2025
(czwartek)

17:00-20:00

6 punktów

AI - cz. 3

Nowoczesne
technologie

Ryzyka związane z
korzystaniem przez

prawników z narzędzi
AI – kwestia

własności
intelektualnej,

poufności, ochrony
danych osobowych,

tajemnicy
zawodowej, etyki

r.pr. Damian
Flisak

Webinar
1000 osób

Rejestracja od
29.05.2025*

* w wyjątkowych sytuacjach termin rozpoczęcia rejestracji może ulec przesunięciu. Szkolenia otwarte będą
realizowane za pośrednictwem platformy ClickMeeting (dostęp poprzez przeglądarkę internetową).

Warsztaty stacjonarne (zasady zapisów) 

Data i godzina Filar Akademii
Temat (kliknij w tytuł,
by wyświetlić więcej

informacji)
Prowadzący

Gdzie? 
Limit uczestników

15.03.2025
(sobota) 

11:00-14:00

6 punktów

Wiedza
multidyscypli-

narna

Legal design w
praktyce.

Nowoczesne
podejście do

tworzenia
dokumentów

prawnych.

Agnieszka
Anna

Rymdejko-
Kuźniak

dr Sylwia
Kaczyńska

OIRP w Poznaniu
ul. Chwaliszewo 69

20 osób

Rejestracja od
27.02.2025*

11.04.2025
(piątek)

9:00-16:00
(z 1-godz. przerwą)

12 punktów

Umiejętności
  miękkie

Wystąpienia
publiczne prawników

- Legal Public
Speaking (grupa 1)

Tomasz Racki

OIRP w Poznaniu
ul. Chwaliszewo 69

20 osób

Rejestracja od
18.03.2025*

12.04.2025
(sobota)

9:00-16:00
(z 1-godz. przerwą)

12 punktów

Umiejętności
 miękkie

Wystąpienia
publiczne prawników

- Legal Public
Speaking (grupa 2)

Tomasz Racki

OIRP w Poznaniu
ul. Chwaliszewo 69

20 osób

Rejestracja od
18.03.2025*

Organizator szkoleń otwartych i warsztatów zamkniętych:
Komisja ds. Innowacji przy Okręgowej Izby Radców Prawnych w Poznaniu
komisja.innowacji@poznan.oirp.pl



Jeżeli masz dodatkowe
pytania - zapraszamy do
kontaktu:

komisja.innowacji@poznan.oirp.pl



Spotkania 2.0, czyli jak organizować
skuteczne, prawnicze spotkania?

Data: 06.03.2025 (czwartek)
godz. 17:00-18:00

SZKOLENIE ONLINE

Opis szkolenia:

Jako uczestnik poznasz taktyki organizacji
skutecznych spotkań (nie tylko online!). Otrzymasz
konkretne wskazówki, które pozwolą Ci oszczędzić
czas i zapewnić pozytywny odbiór Ciebie jako
profesjonalisty/listki.

Podczas szkolenia pokażę Ci między innymi
odpowiedzi na pytania, które powinni zadawać
sobie nowocześni prawnicy:

Jak ocenić czy spotkanie jest potrzebne?
Jak ułatwić sobie pracę podczas spotkania?
Jak kończyć spotkania, by osiągnęły swój cel?

Kajetan Ostoja-Ciemny - adwokat
specjalizujący się w prawie ochrony danych
osobowych i prawie nowych technologii.

Starszy prawnik w firmie z sektora reklamy
internetowej. W 2023 roku znalazł się na
liście "50 prawników, których warto
obserwować na Linkedin", stworzonej przez
twórców pisma Marketing Prawniczy. 

Prelegent podczas wydarzeń takich jak EY
Legal Transformation Forum i konferencja
Lawyer Level Up Pulsu Biznesu.

Prowadzący:



AI Act (Akt w sprawie sztucznej
inteligencji) – aspekty prawa
unijnego i polskiego

Data: 25.03.2025 (wtorek)
godz. 17:00-20:00

SZKOLENIE ONLINE

Ramowy program szkolenia:

1) Pojęcie sztucznej inteligencji z punktu widzenia
prawa
2) Definicja systemu sztucznej inteligencji
3) Zagadnienia prawne związane z systemami AI 
w świetle obowiązujących przepisów, w tym
toczące się spory sądowe 
4) Rozporządzenie UE w sprawie sztucznej
inteligencji (AI Act):

Cel rozporządzenia
Podstawowe zasady regulacji
Podział systemów AI
Obowiązki związane z poszczególnymi
rodzajami systemów AI
Kary
Harmonogram wejścia w życie i nowe organy
administracyjne

5) Planowane przepisy prawa polskiego dotyczące
nadzoru nad systemami AI
6) Wdrażanie systemów AI w praktyce (zarządzanie
ryzykiem, AI Governance, umowy, wytyczne)

Tomasz Zalewski - radca prawny, partner
kierujący praktyką Commercial w kancelarii
Bird & Bird. Założyciel Fundacji LegalTech
Polska.

Doświadczony ekspert w zakresie umów
dotyczących technologii, prawa własności
intelektualnej, projektów informatycznych
oraz zamówień publicznych. Posiada ponad
30-letnie doświadczenie w doradztwie
prawnym dla biznesu. 

Jest wpisany na listę arbitrów
rekomendowanych ds. rynku kreatywnego 
i kultury w Sądzie Arbitrażowym Lewiatan
oraz ekspertem w Radzie Polskiej Izby
Informatyki i Telekomunikacji. Jest
rekomendowany przez międzynarodowe
rankingi w dziedzinie prawa zamówień
publicznych oraz TMT. 

Współautor monografii „Prawo sztucznej
inteligencji” oraz publikacji „Legal tech. Czyli
jak bezpiecznie korzystać z narzędzi
informatycznych w organizacji, w tym 
w kancelarii oraz dziale prawnym”.

Prowadzący:



Optymalizacja pracy prawnika dzięki
AI i przegląd narzędzi AI

Data: 10.04.2025 (czwartek)
godz. 17:00-20:00

SZKOLENIE ONLINE

Opis szkolenia:

Szkolenie to trzygodzinne warsztaty łączące teorię
z praktyką. Uczestnicy poznają kluczowe
zastosowania sztucznej inteligencji w pracy
prawniczej, w tym chatboty, narzędzia do analizy
dokumentów i automatyzacji procesów. Dowiedzą
się, jak skutecznie formułować polecenia (tzw.
prompty) oraz jak bezpiecznie wdrażać AI,
uwzględniając aspekty prawne i etyczne. 

Dzięki przeglądowi dostępnych rozwiązań oraz
studiom przypadków zobaczą, jakie realne korzyści
niesie integracja AI dla zwiększenia efektywności 
i jakości obsługi klienta. Podczas ćwiczeń zostaną
przedstawione najlepsze praktyki, pozwalające na
osiągnięcie jak najlepszych wyników z AI. Warsztaty
pozwolą uczestnikom wypróbować narzędzia w
praktyce i wymienić się doświadczeniami, co
przełoży się na lepsze wykorzystywanie danych,
skrócenie czasu obsługi spraw i optymalizację
codziennych procesów w kancelarii. Na koniec
pozostawiamy czas na Q&A, dyskusje na wszelkie
inne tematy związane z użyciem AI i brainstorming
dodatkowych idei na użycie omawianych narzędzi.

Podstawy AI w prawie
Przegląd narzędzi AI dla prawników
Chatboty i analityka dokumentów
Formułowanie skutecznych promptów
Aspekty prawne i etyczne
Studia przypadków i dobre praktyki
Warsztaty praktyczne i dyskusja

Marcin Mroczkowski - ekspert
technologiczny z wieloletnim
doświadczeniem w tworzeniu i wdrażaniu
zaawansowanych systemów IT.

Specjalizuje się w praktycznym zastosowaniu
sztucznej inteligencji w biznesie, wspierając
firmy w realizacji celów operacyjnych 
i sprzedażowych.

Opracowuje system analizy rozmów
telefonicznych oparty na AI, który
automatycznie ocenia jakość obsługi klienta,
monitoruje zgodność z procedurami 
i generuje szczegółowe raporty.

Założyciel OptFor.AI – agencji konsultingowej
oferującej kompleksowe wdrożenia oraz
szkolenia z obszaru AI.

Ma ponad dekadę doświadczenia jako
Senior Java Developer; biegły w Java, Spring i
LLMOps.

Prowadzący:



Ofertowanie w kancelarii. Jak pisać
oferty, aby zwiększyć szanse na
pozyskanie klienta?

Data: 15.05.2025 (czwartek)
godz. 17:00-20:00

SZKOLENIE ONLINE

Opis szkolenia:

To szkolenie pomoże prawnikom przygotowywać
oferty i ułatwi sprzedaż usług. Po zakończeniu
szkolenia prawnicy będą mogli poprawić swoje
oferty, lepiej zaprezentować wartość swojej pracy 
i obronić obiekcje klientów co do ceny. Słuchacze
dowiedzą się także jakie działania marketingowe
mają największe przełożenie na pozyskanie klienta.

Szczegółowe punkty szkolenia:

Jakie działania marketingowe mają największe
przełożenie na pozyskanie klienta?
Jak prowadzić rozmowę sprzedażową, by
odkryć potrzeby biznesowe i budżetowe
klienta? 
W jaki sposób przygotować ofertę? PDF? DOC?
Mail?
Jak prowadzić klienta w procesie
sprzedażowym?
Jak odbijać obiekcje klienta co do
przedstawionej oferty?
Jak obronić cenę swojej oferty?

Szymon Kwiatkowski - prawnik,
marketingowiec. Od ponad 10 lat wspiera
wspólnie z zespołem kancelarie prawne w
budowie strategii marketingowych i
sprzedażowych. Prowadzi agencję
marketingową Marketing Prawa, w której
przygotowuje lejki sprzedażowe, kampanie
marketingowe i promocyjne.

Wspólnie z zespołem zrealizował
kilkadziesiąt akcji marketingowych i
sprzedażowych dla kancelarii. Od
webinarów, przez kursy online po kampanie
z influencerami na YouTube i Linkedin.

Prowadzący:



Ryzyka związane z korzystaniem
przez prawników z narzędzi AI –
kwestia własności intelektualnej,
poufności, ochrony danych
osobowych, tajemnicy zawodowej,
etyki

Data: 05.06.2025 (czwartek)
godz. 17:00-20:00

SZKOLENIE ONLINE

Ramowy program szkolenia:

Przedmiotem zajęć będzie nakreślenie ryzyk
związanych z wykorzystaniem przez radcę
prawnego narzędzi generatywnej AI w swojej
pracy. Zajęcia będą miały charakter warsztatowy,
tj. omawiane zagadnienia będą ilustrowane
licznymi przykładami. 

Podstawowe zagadnienia będą dotyczyć ryzyk
związanych z: 

naruszeniem praw autorskich oraz dóbr
osobistych wynikających z wykorzystania
syntetycznych treści 
obowiązku oznaczania kontentu całkowicie
wygenerowanego przez maszynę lub
powstałego we współpracy z nią  
naruszeniem danych osobowych oraz tajemnic
prawnie chronionych 
naruszeniem zasad etycznego wykonywania
zawodu w związku z wykorzystaniem AI

Zamierzam także poruszyć problematykę szans
związanych z zastosowaniem AI w pracy radcy
prawnego oraz sposobów na mitygację opisanych
powyżej ryzyk. 

Damian Flisak – doktor nauk prawnych,
radca prawny, specjalista w zakresie prawa
najnowszych technologii, ze szczególnym
uwzględnieniem sztucznej inteligencji oraz
własności intelektualnej. 

Prowadzi profesjonalne doradztwo
regulacyjne (public affairs), wielokrotnie
opiniował krajowe i unijne projekty
legislacyjne.

Współtworzył strategię rozwoju AI w Polsce. 

Arbiter w Sądzie Arbitrażowym przy
Konfederacji Lewiatan oraz w Sądzie ds.
Domen Internetowych przy PIIT. Tłumacz
przysięgły języka niemieckiego. 

Współzałożyciel think tanku Blue Dragon
Institut.

Prowadzący:



Legal design w praktyce.
Nowoczesne podejście do tworzenia
dokumentów prawnych.

Data: 15.03.2025 (sobota)
godz. 11:00-14:00

WARSZTAT STACJONARNY

Ramowy program warsztatu:

Celem warsztatu jest wprowadzenie do tematyki
legal design w ujęciu praktycznym. Program
warsztatu obejmuje teorię w zakresie niezbędnym,
popartą licznymi przykładami oraz pracę
warsztatową uczestników w oparciu o zasady i
techniki pracy w podejściu legal design. 

WSTĘP (30 min.) 
Legal design – definicja, cele i założenia. 
Czym jest legal design thinking?
W jakich obszarach legal design znajduje
zastosowanie w codziennej pracy prawnika? 
Do jakiego typu dokumentów prawnych można
zastosować legal design? 
Legal design a orzecznictwo sądów. 
World Commerce & Contracting – praktyka
badania umów a legal design. 

CZĘŚĆ PRAKTYCZNA(135 min.) 
Jak legal design wspiera przystępność
dokumentów prawnych? Praktyczne omówienie
na wybranych przykładach. 
Podstawowe narzędzia i zasady tworzenia
dokumentów w podejściu legal design thinking. 
Warsztat praktyczny – redakcja opinii prawnej wg
metodyki legal design. 
Warsztat praktyczny – redakcja NDA i zakaz
konkurencji na gruncie prawa pracy wg metodyki
legal design. 
Warsztat praktyczny – komunikacja z klientem w
podejściu legal design. 

ZAKOŃCZENIE (15 min.) 
Jakie są korzyści a jakie obawy związane ze
stosowaniem legal design w pracy prawnika? 
Czy stosowanie legal design w codziennej pracy
prawnika jest technicznie możliwe? 
Wolne wnioski i pytania uczestników. 
Podsumowanie. 

Agnieszka Anna Rymdejko-Kuźniak -
prawniczka, doktorantka w dyscyplinie nauki
prawne, compliance ekspertka,
szkoleniowiec i przedsiębiorczyni. Posiada
wieloletnie doświadczenie związane m.in. z
rynkami kapitałowymi, obsługą korporacyjną
funduszy inwestycyjnych, e-commerce,
spółek finansowych i deweloperskich, a
także z compliance i kontrolą wewnętrzną.
Pasjonatka zgodności, prawa spółek, prawa
nowych technologii, legal design. 

Prowadzące:

dr Sylwia Kaczyńska - prawniczka, doktor
nauk prawnych, absolwentka studiów
podyplomowych Legal design, wieloletni
wykładowca akademicki. Posiada wieloletnie
doświadczenie we wdrażaniu, realizacji i
nadzorze nad procesami w ramach ładu
korporacyjnego oraz w pracy projektowej,
m.in. w zakresie rozwiązań prawnych i
organizacyjnych, procesach M&A, projektach
wizerunkowych i komunikacyjnych 
pasjonatka problematyki ładu
korporacyjnego, compliance, legal design.



Wystąpienia publiczne prawników -
Legal Public Speaking (grupa 1)

Data: 11.04.2025 (piątek)
godz. 9:00-16:00

(z 1-godz. przerwą)
WARSZTAT STACJONARNY

Opis warsztatu:

Zawód prawnika wiąże się z przemawianiem jak
wiele zawodów. Jednak jak mało który zawód
zmusza do przemawiania na specjalistyczne
tematy. 

Prawniczki i prawnicy niemal każdego dnia
tłumaczą klientom, sędziom albo sobie nawzajem
skomplikowane przypadki, zawiłe przepisy,
sprzeczne linie orzecznicze. Prowadzą szkolenia,
śniadania biznesowe oraz występują na
konferencjach. Argumentują i występują przed
sądami powszechnymi i arbitrażowymi.

Większość z nich do przemawiania nigdy nie była
przygotowywana pod kątem retorycznym.

Czego nauczą się uczestnicy szkolenia? 
Jak przygotować strukturę wystąpienia?
Jak przyciągnąć i utrzymać uwagę słuchaczy?
Jakich narzędzi użyć, by podkreślić nasz
przekaz?
Jak uporządkować wystąpienie, gdy mamy do
poruszenia wiele wątków?
Jak mówić o specjalistycznych tematach, żeby
publiczność nas rozumiała?

Tomasz Racki - człowiek za to wszystko
odpowiedzialny w Orathor. Prawnicze
doświadczenia połączyłem z pasją -
przemawianiem i szkoleniami, które robię
pod szyldem Orathor. Pomagam
prawniczkom i prawnikom stresować się
mniej, mówić z pewnością siebie i tłumaczyć
prawo prościej – tak, żeby dostarczali
klientom wartość w najlepszej formie. 

Na moich szkoleniach indywidualnych i
zespołowych było kilkuset prawników.
Warsztaty prowadziłem m.in. dla Booksy,
ORA Warszawa, OIRP Poznań, Peak Legal,
Małecki Legal, Staniek & Partners, CORE
Law. W podcaście Nie Tylko Orathor
wyciągam protipy od moich gości, którzy
chętnie dzielą się doświadczeniem i kuchnią
prawniczego warsztatu.

Wygrałem Konkurs Krasomówczy w ORA
Warszawa. Trochę wcześniej zostałem
Mistrzem Polski w Debatach
Parlamentarnych (novice). Jestem twórcą
pierwszego w Polsce programu rozwoju
miękkich kompetencji prawniczych dla
studentów prawa „Legal soft skills”.

Wiem, że prawnik musi dobrze gadać.

Prowadzący:



Wystąpienia publiczne prawników -
Legal Public Speaking (grupa 2)

Data: 12.04.2025 (sobota)
godz. 9:00-16:00

(z 1-godz. przerwą)
WARSZTAT STACJONARNY

Opis warsztatu:

Zawód prawnika wiąże się z przemawianiem jak
wiele zawodów. Jednak jak mało który zawód
zmusza do przemawiania na specjalistyczne
tematy. 

Prawniczki i prawnicy niemal każdego dnia
tłumaczą klientom, sędziom albo sobie nawzajem
skomplikowane przypadki, zawiłe przepisy,
sprzeczne linie orzecznicze. Prowadzą szkolenia,
śniadania biznesowe oraz występują na
konferencjach. Argumentują i występują przed
sądami powszechnymi i arbitrażowymi.

Większość z nich do przemawiania nigdy nie była
przygotowywana pod kątem retorycznym.

Czego nauczą się uczestnicy szkolenia? 
Jak przygotować strukturę wystąpienia?
Jak przyciągnąć i utrzymać uwagę słuchaczy?
Jakich narzędzi użyć, by podkreślić nasz
przekaz?
Jak uporządkować wystąpienie, gdy mamy do
poruszenia wiele wątków?
Jak mówić o specjalistycznych tematach, żeby
publiczność nas rozumiała?

Tomasz Racki - człowiek za to wszystko
odpowiedzialny w Orathor. Prawnicze
doświadczenia połączyłem z pasją -
przemawianiem i szkoleniami, które robię
pod szyldem Orathor. Pomagam
prawniczkom i prawnikom stresować się
mniej, mówić z pewnością siebie i tłumaczyć
prawo prościej – tak, żeby dostarczali
klientom wartość w najlepszej formie. 

Na moich szkoleniach indywidualnych i
zespołowych było kilkuset prawników.
Warsztaty prowadziłem m.in. dla Booksy,
ORA Warszawa, OIRP Poznań, Peak Legal,
Małecki Legal, Staniek & Partners, CORE
Law. W podcaście Nie Tylko Orathor
wyciągam protipy od moich gości, którzy
chętnie dzielą się doświadczeniem i kuchnią
prawniczego warsztatu.

Wygrałem Konkurs Krasomówczy w ORA
Warszawa. Trochę wcześniej zostałem
Mistrzem Polski w Debatach
Parlamentarnych (novice). Jestem twórcą
pierwszego w Polsce programu rozwoju
miękkich kompetencji prawniczych dla
studentów prawa „Legal soft skills”.

Wiem, że prawnik musi dobrze gadać.

Prowadzący:


